
Hypersoft Performance Monitor

Der Performance Monitor informiert und motiviert Ihre Mitarbeiter und zeigt plakativ und aktuell die Teamleistung 
(Umsätze), Top10 Artikel u.v.m. an. Zusatzverkäufe, Upgrades sowie Promotionartikel werden gezielt gepusht 
und visualisiert. Steigern Sie signifi kant Ihre Teamleistung und damit eingehend Ihre Umsätze. Der Performance 
Monitor ist eine Erweiterung der Hypersoft ENTERPRISE Reports.

Vielzahl an Boardtypen

Der Hypersoft Performance Monitor bietet Ihnen viele Möglichkeiten der Darstellung und Berechnung Ihrer 
aktuellen Umsatzdaten. Wir möchten Ihnen eine Übersicht über die verschiedenen Boardtypen verschaff en:

• Top Artikel
• Top Artikel aus Warengruppe
• Top Upgrades aus Warengruppe
• Top Mitarbeiter nach Umsatz
• Top Mitarbeiter nach Verkauf von Artikel aus Warengruppe
• Top Mitarbeiter nach Verkauf von Upgrades
• Anzeige Uhrzeit und Datum
• Darstellung statischer Webseiten (Web API)
• Bildanzeige mit Gewichtung pro Durchlauf
• Videoanzeige mit Gewichtung pro Durchlauf
• Anzahl verkaufter Artikel mit Defi nierung von „Goals“
• Gesamtumsatz mit Defi nierung von „Goals“
• Anzahl verkaufter Upgrades mit Defi nierung von „Goals“
• Anzahl verkaufter Artikel nach Warengruppe im Vergleich zur Vorwoche
• Gesamtumsatz im Vergleich zur Vorwoche
• Anzahl verkaufter Upgrades im Vergleich zur Vorwoche
• Übersichtsanzeige mit Umsatz, Upgrades, Artikelanzahl im Vergleich zur Vorwoche
• Umsatz hervorgehobener Zahlungsart und Anteil am Gesamtumsatz
• Anzahl der hervorgehobenen Zahlungsart und Anteil an der Gesamtzahl
• External API Anbindung
• External Internal Data Übersichtsanzeige mit Vergleich 



Verkaufsziele defi nieren und messen

Mit dem Hypersoft Performance Monitor können 
Sie Umsatz- und Verkaufsziele defi nieren und tra-
cken. Sie erhalten in Echtzeit Informationen über 
die Erreichung Ihrer festgelegten Ziele basierend 
auf der aktuellen Performance. So verlieren Sie Ihre 
Ziele nie aus den Augen und können aktiv auf das 
eventuelle nicht erreichen von Zielen reagieren, in-
dem Sie Ihr Team z.B. zum Verkauf bestimmter Up-
grades animieren.

Upselling steigern

Mit der Übersichtsanzeige erhalten Sie stets aktu-
elle Informationen über die Anzahl verkaufter Up-
grades sowie Performance im Vergleich zur Vor-
woche. Forcieren Sie so das gezielte Upselling von 
Upgrades mit Ihrem Team.

Produktinfos kommunizieren

Pushen Sie visuell Promotionartikel oder informie-
ren Sie Ihre Mitarbeiter über aktuelle Highlights und 
Hinweise. Defi nieren Sie die Gewichtung Ihrer Bil-
der und Videos und bleiben Sie immer im Kontakt 
mit Ihrem Team. 

Teamleistung signifi kant steigern

Mit dem Hypersoft Performance Monitor erhalten 
Sie und Ihre Mitarbeiter mithilfe der Echtzeitanaly-
se plakative Informationen zur Performance jedes 
einzelnen Mitarbeiters. So entsteht automatisch ein 
Wettbewerb zwischen Ihren Mitarbeiter: Wer hat am 
meisten Umsatz erzielt, wer hat die meisten Pizzen 
verkauft, wer hat die meisten Upgrades verkauft 
und wird Mitarbeiter des Monats?
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Jetzt Beratungstermin 
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Wir freuen uns auf  Ihren Anruf!


